VANHOLT

Immobilien

FUR BAUTRAGER IN SCHLESWIG-HOLSTEIN

[hr Vertriebspartner
fur Neubauprojekte
im Norden.

Far Projekte bis 20 Einheiten. Zertifiziert nach

i
ISO 9001. Digital und persénlich vor Ort. B
[

Vanholt Immobilien GmbH - Kiel - LUbeck - Rendsburg - Hamburg



DIE AUSGANGSLAGE

Kauter vergleichen mehr. Jede Einheit muss
sichtbar sein.

2 Vorverkaut Region

Das Angebot an Banken knupfen die Kleinere Projekte gehen bei
Eigentumswohnungen hat sich Baufinanzierung oft an eine grofden Vertrieben leicht unter.
seit Anfang 2022 verdoppelt. Vorverkaufsquote. Fruher Sie brauchen einen Partner, der
Kdufer haben mehr Auswahl als Vertrieb sichert Ihren Baustart. lhre Region kennt.

frher.

Gerade bei 6 bis 20 Einheiten entscheidet jede einzelne Wohnung uber die Rendite des Projekts.

Quelle Angebotsentwicklung: Borse Express, Marktbericht Eigentumswohnungen 02



VOR ORT

Zuhause zwischen Nord- und Ostsee.

Kiel Landeshauptstadt und Férde
Libeck - Ostholstein Ostseekuste
Rendsburg Mitte des Landes
Hamburg Zentrale und Kauferreichweite

Vanholt Immobilien - Neubauvertrieb Schleswig-Holstein

Wir kennen die Lagen, die Preise und
die Menschen hier.

Unsere Familie ist seit 1849 in Ostholstein verwurzelt. Mit

der Zentrale in Hamburg erreichen wir zugleich die

Kaufer aus der Metropolregion, die an der Klste und im

Umland suchen.

03



LEISTUNGSPAKET NEUBAU

Alles aus einer Hand, vom Konzept bis zur
Ubergabe.

Vertriebskonzept Aufbereitung Projekt-Landingpage
Zielgruppen, Preisstaffel je Einheit Exposé, Grundrisse und Rundgdnge Eigene Seite fur Inr Projekt mit allen
und Zeitplan far den Vertriebsstart. mit unserem Partner McGrundriss. Einheiten und Anfrageweg.

Reichweite Reservierung Notar bis Ubergabe

Portale, Social Ads, Google und Print Finanzierungscheck mit HUttig & Kaufvertrag, Notartermin und

in der Region und in Haomburg. Rompf, bevor eine Einheit reserviert Kduferbetreuung bis zur
wird. SchlUsselUbergabe.
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WARUM GERADE JETZT

4.4

Bauzins bei zehn Jahren
Zinsbindung im Oktolber 2026. Seit
dem Fruhjahr sind die Zinsen wieder
spurbar gestiegen.

Schon 0,1 Prozentpunkte machen
ber 300.000 Euro Darlehen in zehn
Jahren tuber 2.500 Euro aus.

Quelle Zinssatz: Interhyp Zinschart, Oktober 2026

FINANZIERUNGSPARTNER

Huttig & Rompft an unserer
Seite.

Kdufer rechnen genauer, Banken prufen strenger. Deshalb sprechen
lhre Interessenten mit einem Spezialisten, bevor sie reservieren.

® Uber 35 Jahre Erfahrung
Ausschlielslich auf die Vermittlung von Baufinanzierungen spezialisiert.

® Hunderte Partnerbanken

lhre Kdufer bekommen das passende Angebot statt nur das der Hausbank.

® Kostenlos fur Kaufer

Beratung unverbindlich und ohne Gebuhr fur Ihre Interessenten.

® Reservierungen, die halten

Finanzierung gepruft, bevor eine Einheit vom Markt geht.

05



TECHNOLOGIE VANHOLT SUITE
Projekt Fordeblick

Ihr Verkaufsstand live auf dem

Handy. 280
® Live-Statistik-Board Whg.1- £
Jede Einheit mit Status, Anfragen und Besichtigungen in der Vanholt Suite. Whg. 2 £G » verkauit
Whg.3 2. 0OG reserviert
* Sofortinformiert Whg. 42 00

Push bei neuer Reservierung oder bestatigter Finanzierung. Whg. 5 DG fre

\/ Neue Reservierung &-

o Im mo— Mthh i ng Whg. 3 - 2. OG - Finanzierung bestdtigt

Interessenten erhalten passende Einheiten und buchen Besichtigungen direkt.

* Alles digital

Unterlagen, Reservierungen und Kommunikation ohne Papierstapel.

Abbildung: Beispielprojekt zur Veranschaulichung




ABLAUF

In funt Schritten zum ausverkautten Projekt.

01 02 03 04 05

Kennenlernen Konzept Vorvermarktung Verkauf Ubergabe

Projekt, Zeitplan und Preisstaffel, Landingpage und Besichtigungen, K&uferbetreuung bis

Ziele gemeinsam Zielgruppen und Interessentenliste Finanzierungscheck, Zur

lbesprechen. Vermarktungsplan schon vor Baustart. Reservierung und SchlUsselUbergalbe.
festlegen. Notar.

Frih starten lohnt sich. Je eher die Vorvermarktung lauft, desto schneller steht die Quote fur Ihre Bank.
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Sauber im Prozess. Sicher fur

[SO -
9001 .

Vanholt Immobilien - Neubauvertrielb Schleswig-Holstein

I[hre Kaufer.

1ISO 9001

Extern gepruftes Qualitdtsmanagement fur jeden Schritt im Vertrieb.

Geldwaschegesetz

Identifizierung und Prafung jedes Kdufers nach GwG.

Klare Vertrage

Anwaltlich geprufte Vertragsunterlagen far Auftrag und Reservierung.
Kauferinformation

Verstandliche ErklGrung von Baubeschreibung und Ratenzahlung nach
MaBV.
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ZUSAMMENARBEIT

Fair, transparent und aut Ihr Projekt
zugeschnitten.

Erfolgsabhangig Flexibel Ein Ansprechpartner
Unsere Vergutung richtet sich nach Vom kompletten Vertrieb bis zur Kurze Wege und schnelle
dem Verkaufserfolg. Konditionen UnterstUtzung Ihres eigenen Teams. Entscheidungen far Ihr Projekt.

stimmen wir individuell ab.

Sie planen gerade ein Projekt bis 20 Einheiten? Wir schauen es uns gern an.

Vanholt Immobilien - Neubauvertrieb Schleswig-Holstein 09



VANHOLT

Immobilien

Bauen Sie. Wir verkaufen.

Tom Giesler Vanholt Immobilien GmbH 030 75424645

Grinder und Geschaftsfihrer Am Sandtorkai 77 - 20457 Hamburg vanholt-immobilien.de

tom.giesler@vanholt-immobilien.de



